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derte bzw. ,sonstige“ Direktvermarktung)
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Markt und Marktentwicklung der Abrech-
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und 2020
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Die Studie ...

.. zeigt die bisherige und zukunftige
Entwicklung von Anlagenanzahl und
regionaler Verteilung der Erneuerbare-
Energien-Anlagen auf.

.. untersucht den Status quo in der Ab-
rechnung der EE-Vergttungsmodelle.

.. beinhaltet Ansatze zu Prozess- und
Kostenoptimierungen im EEG-Billing.

... beschreibt die Entwicklung des
Marktes fur EEG-Billing anhand von
Anzahl und Kosten einzelner Abrech-
nungsarten.

.. bietet einen Uberblick tiber wichtige
Marktteilnehmer und die Wettbewerbs-
entwicklung.

..ermoglicht die Ableitung von eigenen
Handlungs- und Strategieoptionen
anhand von dargestellten Strategien
sowie Trends, Chancen und Risiken.

Aktuelle Entwicklungen im
EEG-Billing:

Gesetzliche Verpflichtung zur Direkt-
vermarktung fur viele Anlagenbetreiber

Steigende Wechselquoten zwischen
den Vermarktungsmodellen

Zunehmende Anzahl an Wettbewer-
bern in der Direktvermarktung

Steigende Anzahl an Beratungsunter-
nehmen, Abrechnungsdienstleistern

und IT-Anbietern mit spezialisiertem

Leistungsangebot fur EEG-Billing

Umfangreiches Aufgabenspektrum
insbesondere bei Netzbetreibern

Rechtliche Rahmenbedingungen als
Treiber von Produkt- und Dienstlei-
stungspotenzialen

Die Studie beantwortet u. a.
folgende Fragestellungen:

Wie ist der Status quo in der Abrech-
nung der Einspeisung von Strom aus
Erneuerbaren Energien?

Welche Auswirkungen hat das Erneuer-
bare-Energien-Gesetz auf die Abrech-
nungserstellung?

Welche Geschéaftsprozesse werden
durch die Bundesnetzagentur vorgege-
ben und wie sind sie umzusetzen?

Welche Aufgaben haben die unter-
schiedlichen Marktakteure im EEG-
Billing?

Welche Produkt- und Dienstleistungs-
potenziale bestehen im EEG-Billing?
Wie hoch ist das Marktvolumen fiir die
Abrechnung verschiedener Vergii-
tungsmodelle?

Wie wird sich der Wettbewerb der
Direktvermarkter und Dienstleister
entwickeln?

Welches sind Erfolg versprechende Stra-
tegien fur die Marktakteure?

value through information.
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Ziel und Nutzen der Studie

Ausgehend von aktuellen Rahmenbedingungen
im EEG-Billing in Deutschland erfolgt eine Dar-
stellung der Rahmenbedingungen, der Abrechnung
der grundlegenden Vergutungsmodelle und des
Produkt- und Dienstleistungsspektrum fir Netzbe-
treiber, Energielieferanten und Direktvermarkter.
Auf dieser Grundlage werden mogliche Optimie-
rungspotenziale in Abrechnung und Marktkommu-
nikation beschrieben.

Es werden die Marktentwicklung fiir die
Abrechnung verschiedener Vergutungsmodelle
aufgezeigt sowie Strategien flir den Umgang mit
steigenden Anforderungen vorgestellt. Hierdurch
wird ermoglicht, die eigene Positionierung im
Markt zu iiberprifen, diese ggf. anzupassen bzw.
neue Strategien zu entwickeln.

Methodik

trend:research setzt verschiedene Field- und
Desk-Research-Methoden ein. Neben umfang-
reichen Intra- und Internet-Datenbank-Analysen
(inkl. Zeitschriften, Publikationen, Konferenzen,
Geschéftsberichte etc.) flieRen in die Potenzialstu-
die ca. 50 strukturierte Interviews mit folgenden
Zielgruppen ein:
e Anlagenbetreiber
» Energieversorger (Netzbetreiber/Energieliefe-
ranten/Direktvermarkter
e Energiemarktdienstleister (Abrechnungsgesell-
schaften, IT-Hersteller und -Dienstleister etc.)

Die dargestellten Analysen und Ergebnisse
werden mit Hilfe der o. g. Interviews und Exper-
tengesprache erarbeitet. Die Auswertung der
Prozessablaufe sowie der Anforderungen fiihrt
zu abgesicherten Aussagen uiber Status quo und
Wettbewerb sowie den Markt fur EEG-Billing in der
Energiewirtschaft.

An wen sich die Studie richtet

Die Potenzialstudie richtet sich an Netzbetrei-
ber, Energielieferanten, Direktvermarkter, Anla-
genbetreiber, Abrechnungsdienstleister, speziali-
sierte Dienstleister in der Marktkommunikation
sowie IT-Dienstleister und -Berater und hilft diesen
Unternehmen, die weitere Entwicklung einzuschat-
zen sowie die eigenen Prozesse und IT-Strukturen
bzw. das Portfolio anzupassen.

Der Nutzen ergibt sich sowohl fiir Vorstand
und Geschaftsfiihrung als auch Leitungen in den
Bereichen Netz, Vertrieb, Energie, Abrechnung, IT
und Marktkommunikation.

Abrechnung, Zahlerwesen, Kundenservice
Potenzialstudie
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stungen

...von Anlagenbetreibern

... von Netzbetreibern/Energielieferanten/
Direktvermarktern

... von Dienstleistern

Geschaftsmodelle

Leistungsangebote fiir Anlagenbetreiber
Technische Integration (Messstellenbetrieb
etc.)

IT-Dienstleistungen/kaufmannische
Integration

Energievertrieb

Leistungsangebote fir Energieversorger (fiir
Netz, Lieferant, Direktvermarkter)
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... Abrechnungserstellung geforderte Direkt-
vermarktung

... Abrechnungserstellung sonstige Direktver-
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Direktvermarkter

Clean Energy Sourcing AG

Danske Commodities A/S

GESY Green Energy Systems GmbH
Grundgriin Energie GmbH

Next Kraftwerke GmbH

Nordgréon Energie GmbH & Co. KG
Statkraft Markets GmbH

Weitere

(Potenzielle) Abrechnungs-/Prozessdienstlei-
ster und Beratungsunternehmen

A/V/E GmbH

BAS Abrechnungsservice GmbH & Co. KG
COUNT+CARE GmbH & Co. KG

cronos Unternehmensberatung GmbH
DMS Daten Management Service GmbH
EVB Billing und Services GmbH
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9.3.3.10 Schleupen AG

9.3.311 SIV.AG
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9.3.313 Wilken GmbH
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vor allem von Windenergieanlagenbetreibern
etc.)

11.3.5 Vermarktung/Steuerung virtueller Anlagen-
pools

11.4 Allgemeine Strategieoptionen fiir Dienstlei-
ster

11.4.1 Spezialisierung der IT-Systeme auf EEG-Vergii-
tungsmodelle

11.4.2 Niedrigpreisstrategie fiir Massenprozesse in
Abrechnung und Marktkommunikation

11.4.3 Qualitatsstrategie fiir Spezialfille und Ser-
viceleistungen

11.5 Ausgewéhlte weitere Strategieoptionen

11.5.1 .. fir Anlagenbetreiber

11.5.2 .. fir Netzbetreiber/Energielieferanten/Di-
rektvermarkter

11.5.3 ... fur Dienstleister

Die Studie wird ca. 500 Seiten umfassen. Aufgrund der
laufenden Erarbeitung kénnen sich die Inhalte noch
leicht &ndern. Inhaltliche Vorschldge konnen bis zum
Ende des Subskriptionszeitraumes aufgenommen
werden.
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personalisiert auf*

O  Wir bestellen vor dem 06. Marz 2015 und erhalten 10%
Subskriptionsrabatt.

O Als Besteller der Studie sind wir an der Teilnahme an einem Kick-Off-
Workshop (siehe rechts) interessiert. (Bitte beachten Sie, dass nur
Anmeldungen vor Ablauf des Subskriptionsrabatts beriicksichtigt
werden kOnNen)..........ooeeeeeccoeeeeeeveeecene. [Fur Studienbesteller kostenfrei]

O Als Besteller der Studie sind wir an einer Vorstellung der Studiener-
gebnisse im Rahmen eines personlichen Ergebnisworkshops
(siehe rechts) interessiert [Preis auf Anfrage]

O Bitte senden Sie uns das Studienverzeichnis 2015 zu.
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Trend- und Marktforschungsstudien werden von trend:research aktuell
und exklusiv erarbeitet. Umfangreiche eigene (Primar-)Marktforschung,
gemischt mit Erfahrungen und Wissen aus liberalisierten Markten, auf-
bereitet mit eigener Methodik, flihren zu nachvollziehbaren Aussagen mit
hohem Wert. Die Schwerpunkte sind Untersuchungen in sich stark wan-
delnden Markten, z. B.in den liberalisierten Energie- und Entsorgungsmar-
kten.

trend:research liefert Studien, Informationen und Untersuchungen an
liber 9o% der groReren EVU und unterstiitzt damit existenzielle Entschei-
dungen — die Referenzliste erhalten Sie auf Anfrage.

Kick-Off-Workshop

Im telefonischen Kick-Off-Workshop werden Methodik und Ziele der Stu-
die vorgestellt und eine inhaltliche Fokussierung mit dem teilnehmenden
Unternehmen diskutiert.

Ergebnisworkshop

Im Ergebnisworkshop werden die Kernergebnisse der Studie vorgestellt
und diskutiert. Eine inhaltliche Fokussierung der Vorstellung fiir das teil-
nehmende Unternehmen ist moglich. Der Ergebnisworkshop ermaglicht
darlber hinaus durch gezielten und engen Erfahrungsaustausch die
Ausgestaltung und Konkretisierung von Lésungsansatzen im eigenen
Unternehmen.

Konditionen

Die Potenzialstudie »EEG-Billing« kostet je nach Wahl als Printversion
(personliches Exemplar) EUR 4.400,00. Zusatzliche Kopien (Verwendung
nur innerhalb des Unternehmens) stellen wir Ihnen fiir EUR 400,00 zur
Verfligung. Alle Preise verstehen sich zzgl. der gesetzlichen Mehrwert-
steuer. Zahlungsweise ist per Uberweisung oder Scheck innerhalb von 14
Tagen nach Rechnungsstellung. Bei Bestellung bis zum 6. Marz 2015 ge-
wahren wir lhnen einen Subskriptionsrabatt von 10%. Bei gleichzeitiger
Bestellung anderer Studien (s.u.) bieten wir lhnen 10% Mengenrabatt.
Die Studie ist ab Juni 2015 verfugbar.

Weitere Studien
trend:research gibt weitere Studien heraus, z. B.:

O Self Services in der Energiewirtschaft
In Bearbeitung, ca. 400 Seiten, EUR 3.900,00

O IT-Systeme und Technologien im Messstellenbetrieb und bei Mess-
dienstleistungen
Juli 2014, 918 Seiten, EUR 4.500,00

O Energiedienstleistungen bis 2023 (5. Auflage)
Mai 2014, 734 Seiten, EUR 4.400,00

O Contracting fiir die Wohnungs- und Immobilienwirtschaft
Januar 2014, 950 Seiten, EUR 4.900,00

Weitere Informationen konnen Sie mit diesem Formular anfordern oder im
Internet unter www.trendresearch.de abrufen.
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